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◆ 개요

・ 목   적 : 농림수산 혁신기술 사례 소개 및 IR 행사 개최

・ 주   제 : “농어업 혁신의 싹, 투자로 꽃피우다” 

・ 일   시 / 장   소 : 2024. 3. 5. (화) 14:00 / aT센터 그랜드홀(5층)

・ 참   석 : 장태평 농어업위 위원장, 서해동 농금원장, 민승규 농어업위 미래기술특위원장,

미래기술특위 위원, 투자자*, 사무국 등

 * 농식품 모태펀드 VC 등 농업분야 투자에 관심 있는 투자자, 투자법인 등

 * 농업정책보험금융원, 한국농식품벤처투자협회 공동주최

◆ 세부 일정

14:00 - 14:15

14:15 - 14:20

15:35 - 16:20

14:20 - 15:35

16:20 - 17:20

17:20 -

시 간

개회식

기념촬영

농식품 모태펀드 정기 출자사업 설명회

농어업 분야 혁신기술 사례 발표

혁신기업과 투자자의 만남(IR)

폐회식

내 용

좌 장  민승규  미래기술특별위원회 위원장

• farm360.ai 농업
• 넥스트온 농업
• 록야 유통

• 농업정책보험금융원 투자관리부

• (주)엘앤피 농업
• 로보아르테 유통
• 푸디웜 축산
• 봉선장 수산

개회사  장태평  농어업·농어촌특별위원회 위원장
축 사  서해동  농업정책보험금융원 원장

발표자



◆ 개회사

안녕하십니까? 대통령소속 농어업·농어촌특별위원회 위원장 장태평입니다.

먼저 오늘 포럼을 함께 개최해주신 서해동 농업정책보험금융원장님께 깊은 감사의 

말씀을 드립니다. 그리고 계속해서 농림수산미래기술포럼을 알차게 준비해주시는 

민승규 미래기술특별위원회 위원장님과 위원님들께도 감사드립니다.

우리 위원회에서는 그간  AI, 메타버스 등 첨단기술이 바꿔나갈 우리 농어업, 농어촌의 

미래를 조명해 왔습니다. 발전된 기술을 농어업에 접목하기 위해서는 원활한 

금융지원이 필요합니다. 한편, 현재 우리는 금융자원이 충분하지만 농어업에 대한 

투자는 원활하지 않습니다.

오늘 이 자리는 잠재력 있는 농어업 분야의 기업들과 농어업 발전에 관심이 많은 투자자 

분들의 모임입니다. 오늘 행사는 크게 3부로 진행됩니다. 1부에서는 농어업 기업들의 

혁신사례를 공유하는 기회를 마련하였습니다. 2부는 농식품모태펀드 운영 방향에 대해 

설명하는 시간을 마련하였습니다. 마지막으로 3부에서는 우리 농어업 기업들의 투자 

설명회가 준비되어 있습니다.

오늘 이 자리가 우리 농어업분야의 투자 기회를 발견해 새로운 활력을 찾는 돌파구가 

되기를 바랍니다. 오늘 이 자리에 참석해주신 여러분의 앞날에 축복이 가득하시길 

기원합니다. 감사합니다.

2024. 3. 5.

농어업·농어촌특별위원회 위원장 장태평

농어업·농어촌특별위원회 위원장 장태평



◆ 축사

안녕하십니까. 농업정책보험금융원 서해동 원장입니다. 

오늘 “농어업 혁신의 싹, 투자로 꽃 피우다”를 주제로 농어업 분야 혁신을 위한 가능성을 

모색하는 「농림수산미래기술포럼」에 참석하게 된 것을 매우 뜻깊고 기쁘게 생각합니다.

먼저, 이 자리를 마련해주신 농어업·농어촌특별위원회 장태평 위원장님께 감사의 말씀 

드리며, 미래기술특별위원회 민승규 위원장님을 비롯한 위원님들, 농식품경영체 대표 

님들, 그리고 운용사 관계자 분들께도 깊은 감사의 인사를 드립니다.

현재 농어업은 기후변화, 식량안보, 농촌소멸 등의 위기를 맞이하고 있습니다. 고령화가 

심화되고 젊은 인력이 감소하는 등 인력구조 불균형이 심화되고 있으며, 전통적인 농업 

생산 방식은 자연재해, 탄소중립, 노동력 부족 등에 효과적으로 대응하는데 한계를 

보이고 있습니다. 

이에 정부에서도 농어업 혁신을 위해 적극 나서고 있습니다. 창의적인 젊은 인재 

중심으로 농업 인력구조를 고도화하는 한편, 토지·노동 기반의 농업구조를 

생산-유통-가공 등 벨류체인 전반에 첨단기술이 적용된 산업구조로 전환시키기 위한 

스마트화를 추진하고 있습니다. 여기 계신 미래기술특별위원회에서도 농림수산업 

발전을 위해 많은 제언을 해주시는 것으로 알고 있습니다.

농업정책보험금융원 원장 서해동



저희 농식품모태펀드는 지난 2010년 9월, 농식품산업의 경쟁력 강화와 성장을 위해 

처음 결성되었습니다. 첫해 약 500억 원 규모로 출범한 농식품모태펀드는 `23년 기준 

누적 정부 출자금이 6,307억 원이며, 회수 재원과 민간자금을 매칭하여, 125개, 총 2조 

250억 원 규모에 이르는 농식품 펀드를 조성하였습니다.

그 중 청산된 21개 펀드의 수익 배수가 138%에 이를 정도로 기대 이상의 성과를 이루었 

습니다. 우듬지팜, 프레시지 등의 성공 기업들이 생겨났으며, 농식품 경영체에게는 

새로운 성장 기회를, 투자자들에게는 수익을 안겨주었습니다.

`24년에도 농식품모태펀드는 미래 유망분야 육성을 위한 `그린바이오펀드`, `푸드 

테크펀드`, `스마트농업펀드` 외에도 ‘반려동물펀드’, ‘전통주펀드’를 신규로 결성할 

계획입니다. 또한, 1차 농산업에 투자하는 ̀영파머스펀드`를 추가하는 등 총 13개, 2,430

억원 규모의 자펀드를 결성하여 농식품산업의 경쟁력 강화와 성장을 견인할 계획 

입니다.

앞으로도 농식품모태펀드가 민간투자 유치와 농어업 혁신생태계 조성의 마중물이 

되도록 모든 역량을 모으겠습니다. 오늘 이 자리가 농어업 투자시장 생태계 구축에 

의미있는 자리가 되리라 기대합니다. 

감사합니다.

2024. 3. 5.

농업정책보험금융원 원장 서해동



• farm360.ai 농업
• 넥스트온 농업
• 록야 유통

1부
농어업 분야 혁신기술 사례 발표

좌장 민승규 (미래기술특별위원회 위원장)

제3회 농림수산 미래기술포럼



신개념 초고밀도
전자동 수직 농장

1부

farm360.ai _농업



FARM360.ai
신개념 초고밀도 전자동 수직 농장

사업 계획 요약본
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약력
• 이인종, Co-Founder (https://www.linkedin.com/in/injong)

• Bowery Farming (미국 스마트팜) CTO, 2021-2023, 뉴욕

• 구글 본사 부사장, IoT 총괄, 2018-2021, 마운틴뷰

• 삼성 무선 사업부 CTO 개발실장 부사장, 2011-2018, 수원

• North Carolina State Univ, 종신교수, 1997 – 2011

• Univ of North Carolina, Chapel Hill, PhD in Computer Science, 

1994
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FARM360.ai 개요

Summary: FARM360.ai는 36단 이상의 고밀도,

전자동 수직 농장의 운영을 통해 시

장대비 25%이상의 원가 절감으로,

샐러드 채소를 재배하고 판매함으로써 수

익률 30% 이상을 추구하는 농업기술 회사

****식물공장이란? 수경재배를 LED를 이용해서 여러 단의 재배기를 수직으로 배치하여 
실내에서 식물을 재배하는 방식

**** 샐러드 채소란? 국내에서는 서양 채소라고 칭하기도 하며 는 엽상추, 결구상추(양상추), 
로마인타입, 버터헤드타입, 줄기상추, 라틴타입, 각종 허브 (바이질, 고수) 특수작물로
분류되며 주로 샐러드 채소라고 함

Confidential and Privileged Information 
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샐러드 채소 국내 시장 규모

• 국내 샐러드 채소시장은 건강에 대한 관심 증가

로 2030년까지 70만톤 (연간 5% 성장기준) 이상

의 수요가 발생 예상되며, 약 3-4조원 이상의 시

장 규모 예상

• 그러나 현재 생산량은 30-40만톤으로 현재 

규모의 2배 이상의 공급 필요
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국내 연간 샐러드 채소 수요 (kg)
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Statista: 전세계적으로 채소 소비량 연간 5% 성장 추정 Confidential and Privileged Information 
Distribution without consent of the author is prohibited 4
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국내 샐러드 시장 규모 (억원)

3.3+조원 (2026)

~70만톤
2030년



샐러드 채소 시장 기회

• 현재 샐러드 채소의 재배는 노지와 비닐하우스의 영세 농가가 

90%이상을 이루며, 이러한 농법은 농촌 인구 감소와 고령화, 
기후변화의 취약성으로 인해 사라질 위기

• 이는 채소가격의 급격한 상승으로 이어짐 (타국 대비 2배 이상)

• 거의 70만톤의 샐러드 채소 수요에 맞는 공급 부족 현상이 

지속적으로 상승

• 작은 농지위에 수직으로 규모를 키우고 기후 변화에 안전한 

식물 공장식 재배가 확실한 대안

Confidential and Privileged Information 
Distribution without consent of the author is prohibited 5

Gartner 
Hype Cycle 
for Vertical 
Farming

We were here in 2021

We are here in 2023

현 수직농장의 도전은 낮은 생산량과 높은 인건비 와 시설비로 인한 적자 운영, 
이를 해결할 시장 파괴적인 기술과 패러다임의 변화가 필요하며
Farm360이는 이를 타개할 독보적인 기술력을 가지고 있음

Confidential and Privileged Information 
Distribution without consent of the author is prohibited 6



Why Farm360?

• 현 수직농장의 기술적인 도전은 밀식 재배로 인한 습도 문제를 

에너지 효율적으로 해결하기 어려운 점에 있고 이는 낮은

수확률로 이어짐

• Farm360는 에너지 효율이 높은 독보적인 제습 기술을

확보하고 있고 기존 수직농장 대비 2배이상의 수확률을 확보. 

가능

• 이는 재배 원가를 획기적으로 25%가량 낮추어 높은 영업 

수익률을 담보함

Confidential and Privileged Information 
Distribution without consent of the author is prohibited 7

Farm360.ai의 핵심 기술 역량
1. 신소재 개발을 통한 식물 생장환경에 맞춘 고효율 

저온/항온 제습

2. 에너지와 비용 측면에서 고효율 복합 환경 제어기
(Air Treatment Unit) 제작 기술

3. 식물공장용 인공지능 온도/습도 제어 알고리즘 개 
발

4. Computer Vision, Machine Learning을 활용한 
식물공장 운영 기술

8



Farm360 팀 역량

Confidential and Privileged Information 

Distribution without consent of the author is prohibited 9

창업자 전원이 미국과 한국에서 가

장 시장 점유율 높은 스마트팜 회

사의 창업 및 운영 경험이 있으며

인공지능, 수직 농법, 공조기술, 
재료 공학 특화된 기술 인력 확보

Farm360.ai 투자 계획

투자 목표: 2023년 국내 주식회사 법인을 설립했고 

초기 투자를 유치하고 있으며

1차 투자 목표는 50억이며 이는 MVP개발과 POC 식물 

공장 설비로 사용예정

Confidential and Privileged Information10
Distribution without consent of the author is prohibited



한국형 스마트팜 구축 및
디지털 강소농 확산

1부

넥스트온_농업

























AI 기반 농산물
계약재배 시스템 

1부

록야_유통



록야, 팜에어 

2024.03.05

대표이사 권민수

AI 기반 농산물 계약재배 시스템 

제 3회 농림수산미래기술포럼

a table of contents목차

01

02

03

록야 소개

팜에어 소개

AI 기반 계약재배 시스템



농업

인류의생존과직결된분야

농업

인류역사상가장오래된분야



농업

환경, 경제, 식품, 의약, 에너지…  

국제농업개발기금(IFAD)

세계농업시장규모5조2000억달러(’21)
전세계GDP의약6%  



한국농촌경제연구원(KREI) ’23

국내농업생산액57조9,340억원

01

록야 소개



01록야 소개

With Farmer With Company With Global

농가의 구조적인 저생산성 해결
불안정한 대내외 환경 해결에 집중

농업의 외연 확장과 
사회적인 효용의 증가를 통한 
Social Value 실현이 목적

안정된 품질과 가격 제시로
기업의 Pain Point 해결

종자개발과 계약재배를 통한
유통 단계의 혁신

농가와 소비자 모두에게
혜택을 주는 효과

전세계적인 식량 이슈 해결 목표
 
국내에서 축적된 노하우를
 ‘국경 없는 계약재배’를 통해 실현

2011년부터 쌓아온 종자생산, 재배, 가공, 유통까지의 노하우를 바탕으로 ICT기술을 결합하여 지속가능한 농업 생태계 구축
대한민국을 대표하는 농업 기업으로 성장 

01록야 소개

농업 내 국소적 문제를 해결하는 방식이 아니라 , 작황에 따른 시장 불안정성 문제 , 농가의 저수익성 문제 ,
농업 인구 고령화 문제 등으로 인한 농업의 저생산성 문제를 해결하기 위해 농업 전단계에 걸친 혁신을 추구



01록야 소개

02

팜에어 소개



01

인공지능을 활용, 약 3천 3백만건의 데이터 분석을 통해 시세 지표 도출

팜에어 소개

01팜에어 소개_TERRAN



01팜에어 소개_Farm Air CART

03

AI 기반 계약재배 시스템



물가안정, 농가 소득 안정 
양립하기 어려운 두 가지 가치를 동시에 창출

  

농업  + 정보통신기술 = Farm Air 



Farm Air + 금융 = Farm Air FUND

01
예측데이터 주요산지 APC 리테일, F&B, 제조사 



팜에어가 선정한 5개 품목의 23년 시장규모 도매 2.7조원,  소매 5.4조 원  

감사합니다.



농업정책보험금융원 투자관리부

2부
농식품 모태펀드정기 출자사업 설명회

제3회 농림수산 미래기술포럼



농식품 모태펀드
정기 출자사업 설명

2부

농업정책보험금융원 투자관리부

































• (주)엘앤피 농업
• 로보아르테 유통
• 푸디웜 축산
• 봉선장 수산

3부
혁신기업과 투자자의 만남(IR)

제3회 농림수산 미래기술포럼



Berry up
에너지절감형 플랜트 팩토리 시스템

3부

(주)엘앤피_농업





























F&B 로봇 개발

3부

로보아르테_유통





































① 로봇&전용식자재수출:소스류,전용파우더류에FDA획득
② 마스터프랜차이즈의경우로열티등도수취합니다

튀김로봇 롸버트치킨프랜차이즈

• B2B매출 • 전용튀김유,염지파우더,소스,파우더,배터믹스,박스등전용상품국내판매,해외수출
• 오더커넥트 (OrderConnect)이용료과금 (2024~ )

전용염지제 전용튀김유 개발소스,사이드,파우더,배터믹스,식기,박스,유니폼 등

오더앱 –로봇간연결프로그램인 ‘오더커넥트’이용비용

그외
가맹비,마스터프랜차이즈시라이센스사용로열티,
교육비등매출지속발생

롸버트치킨해외 마스터프랜차이즈,프랜차이즈,국내프랜차이즈전개









Insects From the future

3부

푸디웜_축산



























수산업계의 하림을 꿈꾸는
글로컬 수산기업 

3부

봉선장_수산



수산업계의 하림을 꿈꾸는
글로컬 수산기업 “봉선장”

‘ SEA TO HOME ’ ! 바다의 신선함을 당신의 집까지

본사업계획서는기관투자가와일반투자자들을대상으로실시되는 PRESENTATION에서의정보제공을목적으로 

주식회사 봉선장 (이하“회사”)에의해작성되었으며이의반출, 복사또는타인에대한재배포는금지됨을

알려드리는바입니다.

본 PRESENTATION에의참석은위와같은제한사항의준수에대한동의로간주될것이며제한사항에대한

위반은관련증권거래법률에대한위반에해당될수있음을유념해주시기바랍니다.본자료에포함된회사의

경영실적및재무성과와관련된모든정보는기업회계기준에따라작성되었습니다. 

본자료에포함된“예측정보”는 개별확인절차를거치지않은정보들입니다. 이는과거가아닌미래의사건과관계된

사항으로회사의향후예상되는경영현황및재무실적을의미하고,표현상으로는‘예상’,‘ 전망’,‘ 계획’,‘ 기대’,‘ F’등과같은단어를

포함합니다.

위“예측정보”는향후경영환경의변화 등에따라영향을받으며, 본질적으로불확실성을내포하고있는바, 이러한

불확실성으로인하여실제미래실적은 “예측정보”에기재되거나암시된내용과중대한차이가발생할수있습니다. 

또한, 향후전망은 PRESENTATION 실시일현재를기준으로작성된것이며현재시장상황과 회사의경영방향등을

고려한것으로향후시장환경의변화와전략수정등에따라변경될수있으며, 별도의고지없이변경될수있음을

양지하시기바랍니다.

본 자료의 활용으로 발생하는 손실에 대하여 회사 또는 REPRESENTATIVE들은 그 어떠한 책임도 부담하지 않음을 알려드립니다

(과실 및 기타의 경우 포함). 본문서는주식의모집또는매매및청약을위한권유를구성하지아니하며문서의

그어느부분도관련계약및약정또는투자결정을 위한기초또는근거가될수없음을알려드립니다.

Disclaimer



국내외 시장 현황
Market

출처: 산업통산자원부, KMI현재의 국내외 시장상황

시장점유율
77%

시장점유율
23%

국내

해외

2000 2020 2030

15.9kg

20.2kg 21.4kg

국내 1인당
수산물 소비량

국내외 수산물 시장 현황

생산자

도매업자1

소비자

유통사

가공업자

가
격

신
선
도

순
이
익

국내 유통 시장 구조

국내외 수산업 동향
Market Trend



Problem 01

복잡한 유통단계

Problem 02

신선도 하락

Problem 03

어촌의 고령화

현재 시장의 문제점
Problem

Problem 04

수출 경쟁력 부족

소비자 가격 
상승

소비자 
불만족 증가

생산량 저하
원가 상승

좁은 내수시장
경쟁력 심화

차별화된 수직계열화 실현
Identify

봉선장의 차별화된 생산유통판매방식

Vertical Distribution Structure

- 봉선장 유일의 수직적 유통구조

- 자사앱을 통한 Vertical 플랫폼

- 직접 생산

- 자사 소유 공장에서의 직접 가공

- 한국수산식품의 글로벌화 

- 영업이익 20% 이상 실현

봉선장

CUSTOMER BUYER



직접 생산이 강점인 이유?
Different

고령화로 인한 
생산자감소

어업기술 습득은
오직 선장뿐

20%이상의 영업이익

생산량의 안정적 확보

콘텐츠 활용 가능
(유투브/공중파 등)

수산물 품질 유지 

2023년 어가인구 8만명
연평균 3천명씩 감소중

포지셔닝
Position

생   산(어업) 가   공 유   통
자사가공 OEM가공 국 내 수 출원양어업 연안어업

직접 생산,가공을 기반으로 국내와 해외에서 플레이중인 국내 유일한 기업



20%이상의 영업이익

    다양한 매체 출연

    꽃게새우 육수 개발

    갑오징어비빔장개발

    소비자 만족도 증가

고객맞춤형 상품개발

직접 생산 / 직접 가공
Solution

ACTION ADVANTAGES RESULTS

직접생산

직접가공

소비자가 대비 생산원가비중 = 30%

인간극장등 다양한 방송매체 섭외를 
통한 마케팅 효과

1차 생산부터 선도유지 가능

진입장벽이 높은 어업생산기술 보유

트렌디한 식품개발

수산물 가공식품 원가 절감

수출 상품의 현지화

부산물을 이용한 고부가가치 창출

소비자 디자인 만족도 증가

직접 유통을통한 글로벌 Vertical 플랫폼
Solution

D2C

B2B

온라인

오프라인

국내

해외

직접 
생산

직접 
가공

B2G

수익 극대화 사 업 방 향 다양성



ON-LINE

D2C 시장
Solution

봉선장 자사몰

상호작용

MAU 3만 이상

회원수 약 1만명

객단가 5만원

OFF-LINE

현대백화점

판교점 입점

전지점 팝업/입점

월매출 1500만원

- 현대백화점(판교점) 입점

- 팝업 등 다채널 오프라인행사

- 자사 APP으로의 유입활성화

- 네이버 등 다양한 오픈마켓입점

내     수

B2B 시장
Solution

OEM 및 PB상품

해     외

외식사업자 동북/동남아 수출

북미 수출(미국/캐나다)



국내외 시장 규모와 CAGR
Market

2021년 4월 기준국내 수산물 유통 전체시장 규모

30조원대형마트

D2C e 커머스

수산시장

해외주요국 수산물 수출시장 규모 2022년 기준 

국 가 2020 2021 2022

중 국 242,886,304 289,179,390 265,967,687

미 국 171,997,616 222,065,505 326,455,511

일 본 666,867,990 633,588,308 626,391,872

단위 : 달러 

국내외 수산물 시장 규모

2024년 CAGR
12.45%

(2023년 대비)

세계 수산물 시장 CAGR

2028년까지의 성장예측

CAGR : 13.55%

증가액 : 1,500억 4,000만 달러

전북지역 생산 수산물 현황
Local Market

전북 전체 연평균
약 8,000 톤 어획
약 1,300 억원 규모

전북(주생산지) 연평균
꽃게 어획량 규모

가을철 꽃게 
어획량

일평균 100톤
제철평균 6,000톤
평균 생산단가 700억원

봉선장 원물 실판매단가

봄철 꽃게 어획량

일평균 30톤
제철평균 2,000톤
평균 생산단가 600억원

봉선장 가공시 실판매단가

봄꽃게     1,000 억원
가을꽃게    900  억원

봄꽃게     3,000 억원
가을꽃게  1,500 억원

전북 생산 수산물

참 소 라 갑오징어

아    귀 갯 우 렁

약 30종 이상의 수산물 생산



생산/가공 전략
Strategy

생 산
－직접：위탁＝７：３

－소형／중형／대형 어선매입

－차세대 선장 육성

직접 생산

위탁 생산

가 공

－전상품 직접가공

－제조공장／냉동창고 증설

－생산라인 자동화
７０％

３０％

직접생산효과
－생산원가하락에 의한 수익성 향상
－수산원물 퀄리티 컨트롤
－수산원물의 안정적 공급

직접가공효과
－생산원가하락에 의한 수익성 향상
－수산가공식품 퀄리티 컨트롤
－상품현지화에 따른 시장경쟁력 향상

Customer Benefit

- 최저가 수산원물

- 최상위 선도의 수산물 구입

- 최저가 수산가공식품

- 수산물 이력추적 가능

- 트렌드에 맞는 식품구입

온라인

봉선장 
APP 런칭

오프라인

백화점 등
E/V 마케팅

유투브 채널 
활성화

인스타그램 
마케팅

현대백화점 
입점지점 확장중

지역로컬푸드와 
휴게소 진출

유통 전략
Strategy

- 효  과 -

브랜딩

UX/UI 향상

상품신뢰도 향상

매출 증가



현대백화점 전지점 입점을 통한 브랜딩

B2B 전략(국내)
Strategy

< 국 내 >

OEM / ODM 시장 진출을 통한 매출향상

외식업체 식자재 납품 확대

B2B 맞춤 식품 개발로 판로 확장

• 백화점 입점 확장을 통한 브랜딩과 OEM/ODM시장 진출로 매출파이 확대

초기 수출시 국가지원사업을 통한 
간접수출로 수출매출 향상 및 브랜딩

수출국 다변화(20개국 이상)

블루푸드 식품의 수출국 현지화

B2B 전략(해외)
Strategy

직접 수출 비율 점진적 확대
수협과 협업을 통한 간접수출

< 해 외 >

• 현지화 식품개발과 20개국 이상의 수출국을 통한 안정적 판로 확보
• 초기 수출의 위험성과 경험 부족을 지원사업과 협업을 통해 극복



생산/판매 데이터와 컨텐츠의 효과

Strategy

D2C 판매량
B2B 판매량

평균 어업 생산량
가공식품 생산량

연간 재고량 
확보

신선도 증가

생산량과 판매량 데이터 1년 6개월 소비될 재고량 냉동보관된 수산물의 선도
1년 6개월 뒤 급격히 하락

• 유튜브를 통한 브랜딩 향상 
효과

• 공중파 TV 출연을 통한 매출
• 및 브랜딩 향상 효과

부산물을 이용한 고부가가치 창출

Strategy

수산 부산물

떨어진 꽃게 다리 / 절단 중하 새우 머리 / 갑오징어입 / 

물렁 꽃게 등

소외 소비 어종

물메기, 장대, 갯우렁, 대구, 삼세기등

갑오징어입 꽃게/새우

갯우렁 초무침 삼세기 매운탕



수산업 혁신을 위한 비즈니스 모델
Bussiness Model

Vision
1

BM 6
D2C / B2B / B2G 
판로 확장

BM 1
연안어업의
대형선단화

BM 2
선장양성교육을 
통한 청년선장 

육성

BM 3
어촌라이프/선상/
먹방 등 다양한 
콘텐츠 제공

BM 4
K-블루푸드의

글로벌시장 진출

BM 5
수산물 생산량 데이터와 
상품 판매데이터에 따른 
소비예측으로 높은 
선도의 수산식품 생산

글로벌 종합수산기업

직접 생산/판매/유통으로 얻는 이점

Business Benefit

자사 어선증가

연 간 생 산 량 영 업 이 익

소형어선 20톤 생산
중형어선 50톤 생산
대형어선 200톤 생산

30% 이상

공장/창고증축

품질유지관리
생산데이터 관리

재고 관리

영 업 이 익

10% 이상

자사APP 운영

판매/소비 데이터 관리
CS 관리

영 업 이 익

10% 이상

DIRECT

DIRECT



비즈니스 마일스톤
Financial Plan

신선 수산식품 전문 e커머스에서 신선도 데이터 제공 및 '진짜’ 신선함을 제공하는 기업으로
2026년 연말까지 매출 300억 목표 달성

2022~2023 2024 2025 2026 2027

매출 100억
매출규모 600억
국내 기업주식 (IPO)
상장 추진

Series A 단계

Series B ~ C 단계
Series C 단계

Series D ~ E 단계

어선 증가(중형 2대)
10톤

자동화공장 신축

가공품목 100종

어업자동화 R&D
시뮬레이션

신활력플러스사업

매출 40억

어선 증가(소형 2대)
3톤

냉동공장신축
100평

수출국 다변화
10개국 이상

어업자동화 R&D
기획

자사 APP 런칭
회원수 5만

수출 시작
4개국

오프라인
시장 진출

매출 16억

매출 300억

어선 증가(대형 1대)
25톤

B2G 사업 진출
(군부대 납품)

수도권 유통거점 
확보

매출 추정
Financial Plan

(단위 : 백만원)

원물 판매 400 740 2,500 5,000 13,000

가공 식품 판매 140 500 1,500 5,000 17,000

해외 수출 - 250 2,000 4,000 10,000

Total 540 1,240 4,000 10,000 30,000

2021 2022 2023 2024 2025 2026

0

50

100

150

200

250

300

2022 2023 2024 2025 2026

매출 영업이익

CAGR 173%



투자 자금 운용 계획
Financial Plan

마케팅으로 점차 늘어나는 수요(매출)와 수출 증가에 따른 생산량 증대가 필요한 지금.

생산량 확보 및 수익율 증가를 위한 어선 구매와 판로 확충을 위한 투자가 필요한 시기.

|투자 유치 규모

Pre - A 라운드 총 5억 원

5억원1억원

원물수매

1억원

인건비,마케팅

시설비

3억원

|세부 운용 계획

분야 소요 내역 소요 금액

인건비 및 마케팅비용 판매채널마케팅비용 100

시설비 공장 자동화 300

원물 수매자금 주력 생산어종 수매금 100

합 계 500

(단위 : 백만원)

시설 투자 효과 원활한 공급 다양한 라인업 마케팅 효과

02 봉선장 핵심 구성원 소개
Company & Team

한국항공대학교 기계공학과 졸업/ 수산업(어선 선장) 경력7년

• 2019극한직업/2020년 KBS1 인간극장/2021년 황금어장 출연

• 42회 차세대 농어업인 경영인대상 –국무총리상 수상(해양수산부)

경영진 현황 및 역량

신 재 용 COO
• 2015~2023년 ㈜트라비스엘리베이터 ES/EV 엔지니어

• 2014년 ROTC 육군 중위 만기전역

단국대학교 졸업 / EV 엔지니어 

박 수 정팀장

• 마케팅 / MD 담당 팀장

• 수산업 관련 회사 등 MD 경력 8년

• 본사 공장 생산 / 출하 담당 이사

• 2019년~온라인수산물 유통 및 운영 / 봉봉이네수산 요식업 운영

유한대학교 식품영양학과 전공 / 수산업 귀어 경력 5년유한대학교 식품영양학과 전공 / 수산업 귀어 경력 5년

봉선장 크루

• 부안 본사 관리 및 생산 인력 8명

• 서울지사 디자인 / CS / 매니저 인력

주식회사 봉선장을 함께 만드는 봉선장 크루들

이 봉 국 CEO

정 세 연 CPO

• 해외 영업 담당 및 총괄 관리 • B2B 영업 및 서울 지사 총괄 관리



여러분들도 봉선장의 ‘크루’가 되어주세요. 감사합니다.

QR SACN!
저희 

봉선장을 
영상으로 더 
보시려면

㈜봉선장

“바다에서 직접 집으로!”(Sea to Home) 신선한 수산 식품을 
합리적인 가격으로 고객에게 직접 전달합니다.

회사명

대표자

주요 사업/서비스

설립일

자본금

사업자 구분

사업장 주소

대표번호

비즈니스제안/문의

주식회사 봉선장

이봉국

신선 수산물 조업/가공, 온라인 직배송

2022년 1월 18일 (법인설립기준)

50,762,000 원 (22년 11월 04일 기준)

법인사업자

01. 전북 부안군 행안면 옥여길 76-15 (부안본사)

02. 서울시 강서구 공항대로213 1102호 (서울지사)

1833-2282

contact@captainbong.com

출자자 명부 및 출자액 (23년 12월 기준)
Appendix

01 이  봉  국 43,750 43,750,000 84.0% 임원 [ CEO ]

02 개인투자자 6,250 6,250,000 12.0% 개인(엔젤)투자

03 컴퍼니D 2,091 2,091,000 4.0% 투자기관

합계 6 52,091 52,091,000 100%

연번 출자자명 인수 출좌 수 납입 금액 지분 비율 구분



보유 자산 현황
Appendix

기업 보유 자산

휘 남 호(2.99톤 어선) 그린2호(1.5톤 어선)

연안자망 어선 연안복합 어선

[ 주 어획 어종 ] 

꽃게, 소라, 갑오징어 등 다수

[ 주 어획 어종 ] 

주꾸미, 문어 등

약 9,500 만원 약 4,000 만원

보유 어선

구분 상세 설명 자산 금액 (단위 : 백만원)

전라북도 부안(본사) 생산/가공 공장 부지
생산/가공/냉장, 냉동 및 HACCP 유통 시설 운영이 가능한 공장 시설 

건축이 가능한 800평 면적 부지
227

전라북도 부안(본사) 생산/가공 공장 건축비 공장 시설 건축 비용 / HACCP 용 유통 시설 설비 664

생산/가공 공장 기계설비

자동 중량선별기 / 중형 생선뼈 분리기 / 자동 탈피기 / 대형 절단기 / 

진공포장기(복식) / 제빙기 / 2단 컨베어 작업대 / 상승 세정기 / 

훈연, 해동 대차 / 골절기 / 중형 헤드 절단기 / 금속검출기/ 비늘 

제거기 / 아이스팩 자동포장기 등등 / 냉장 냉동 설비

305

합계 자산 금액 1,196

보유 생산/가공 공장(부안 본사)

Point 04

• 대한민국 시장뿐만 아니라 우리의 고객은 전세계인

이라는 마인드를 가지고 글로벌 수산식품 기업을 

최후의목표로 하는 대한민국 최초의 연안어업기반

스타트업이 목표

Point 03

• 기존에 존재하는 수산가공식품과 함께 글로벌/내수

트렌드에 맞는 다양한 식품 개발을 하고 공장을 

자동화하여 산업의 변화를 이끌고 이익을 실현하는

기업

Point 02

• 스타트업에서 가능한 ‘일과 삶의 균형(워라벨)’을

추구하는 다양한 ‘구성원 복지 계획’

오전 자율출퇴근제 등 적용중

Point 01

• 구성원이 다같이 수산시장의 문제점을기술적으로

해결하는 목표 의식을 갖고오래된 수산구조를 바꾸기 

위해 젊은 인력들과신선 수산물을생산 · 가공하는 

고령 지역민들과 함께문제를해결하는 기업

“우리가 오래된 수산물 유통 산업구조를 바꾼다!”

경영 철학
Appendix



주최 주관 후원


